
 بادل ملعب مشروع جدوى دراسة

 وهي بادل، ملعب إنشاء في التفكير عند وخاصة استثماري، مشروع أي لنجاح الأساس حجر الجدوى دراسة تعُد

 اتخاذ على المستثمر تساعد التي الرئيسية البنود من مجموعة الجدوى دراسة وتشمل .متزايدًا إقبالًا تشهد حديثة رياضة

 المتوقعة، والعوائد المالية التكاليف وتقدير والتجهيزات، للموقع الفنية والدراسة السوق، تحليل مثل دقيقة، قرارات

 .الأرباح وتحقيق النتشار لضمان فعّالة تسويقية وخطة والإدارية، القانونية الجوانب إلى بالإضافة

 السوقية الدراسة :أولًا

 .المنطقة في البادل رياضة على الطلب تحليل -

 .يقدمونها التي والخدمات المنافسين دراسة -

 .(السلوك الهتمامات، العمر،) المستهدف الجمهور تحديد -

 .ملاءمته ومدى الجغرافي الموقع تحليل -

 .التوسع وفرص المستقبلية بالتجاهات التنبؤ -

 .للمشروع التنافسية الميزة تحديد -

 الفنية الدراسة :ثانياً

 .كافية احةبمس مناسب موقع اختيار -

 .(م10 × م20) الرسمية المواصفات حسب الملعب تصميم -

 .والإضاءة الجدران، الأرضيات، تجهيز -

 .الملابس تغيير وغرف المياه دورات مثل خدمية مرافق إنشاء -

 .(LED إضاءة كاميرات، إلكتروني، حجز نظام) حديثة تقنيات استخدام -

 .المشروع لتنفيذ الزمني الجدول تحديد -

 المالية الدراسة :ثالثاً

 .التراخيص المعدات، الإنشاءات، الأرض، تشمل التأسيسية التكاليف -

 .التسويق الصيانة، الفواتير، الرواتب، تشمل التشغيلية التكاليف -

 .الساعة وسعر الحجز ساعات عدد من المتوقعة الإيرادات -

 .سنتين إلى سنة من المال رأس استرداد فترة -

 .الستثمار على والعائد لربحيةا تحليل -

 والإدارية القانونية الدراسة :رابعًا

 .التجاري والسجل التراخيص استخراج -

 .والصحية البيئية بالشتراطات اللتزام -

 .الستخدام وسياسات العملاء عقود تنظيم -

 .التجارية العلامة تسجيل -

 .اللازمة التأمينات على الحصول -

 .محكمة مالية إدارةو بنكي حساب فتح -



 التسويقية الخطة :خامسًا

 .واحتياجاته المستهدف الجمهور تحليل -

 .مميز تجاري واسم بصرية هوية بناء -

 .اجتماعي تواصل وصفحات إلكتروني موقع إنشاء -

 .الرياضي الحجز تطبيقات في التسجيل -

 .مميزة ترويجية عروض تقديم -

 .رياضية ونواد ا مؤثرين مع التعاون -

 .التسويقية الحملات وتحسين الأداء متابعة -

 النهائية الجدوى وتقييم المخاطر تحليل :سادسًا

 .السوق وتغير الأعطال، المنافسة، الإقبال، ضعف تشمل المحتملة المخاطر -

 .المنتظمة والصيانة الجيد، التسويق الخدمة، جودة عبر المخاطر تقليل -

 .الحالت بعض في ٪50 إلى ويصل جيد الستثمار على العائد -

 .الأولي النجاح تحقيق مع ممكنة المستقبلية التوسع فرص -


